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 Пресс-релиз 

Alcatel объявляет результаты 2 квартала 2004 года 

Основные результаты второго квартала: 
· Объем продаж составил 3,078 млрд. евро, что на 3,7% выше, чем во втором квартале 2003 года (с поправкой на колебания обменного курса между евро и долларом США рост составил 7,2%) 

· Общая прибыльность (маржа) составила 38,3% от объема продаж 

· Доход от операций составил 190 млн. евро или 6,2% от объема продаж 

· Доход на одну акцию без учета фактора goodwill составил 9 евроцентов (с учетом goodwill – 2 евроцента) 

· Объем наличных финансовых средств остается стабильным на уровне 634 млн. евро. 

Примечание:  Все исторические результаты пересчитаны с учетом продажи бизнеса, связанного с производством оптического волокна, оптических компонентов и батарей.  Эти области бизнеса обозначены, как «прекращенные операции». 

Париж, 29 июля 2004 г. – Совет директоров компании Alcatel (Paris: CGEP.PA; NYSE: ALA) рассмотрел и одобрил результаты второго квартала 2004 года.  Объем продаж во втором квартале составил 3,078 млрд. евро.  Для сравнения, во втором квартале 2003 года он составил 2,967 млрд. евро.  Таким образом, объем продаж вырос на 3,7%.  С поправкой на колебания обменного курса между евро и долларом США (то есть при расчете объема продаж, исходя из стабильного курса в 1,2 доллара за евро) рост составил 7,2%.  Общая прибыльность (маржа) составила 38,3% от объема продаж (во втором квартале прошлого года она составляла 31,8%).  По последним уточненным данным (с учетом деятельности НИОКР в первом квартале 2004 года) за год общая маржа увеличилась на 5,5 процентов.  Доход от операций составил 190 млн. евро, то есть 6,2% от объема продаж.  При этом все сегменты бизнеса стали прибыльными.  Для сравнения, за тот же период прошлого года доход от операций составил всего 12 млн. евро.  Чистая прибыль за квартал (без учета фактора goodwill) составила 125 млн. евро или по 9 евроцентов на акцию (11 центов США на ADS).  Чистая прибыль с учетом goodwill составила 23 млн. евро или по 2 евроцента на акцию (2 цента США на ADS). 

Вот как прокомментировал результаты работы компании Председатель и Главный Исполнительный Директор Alcatel Серж Чурук: 

“Текущие рыночные тенденции говорят о том, что наша компания имеет хороший потенциал для роста в течение всего года.  Об этом свидетельствует рост объема продаж (более чем на 7% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года при условии стабильного валютного курса).  Кроме того, имеющийся портфель заказов указывает на возможность ускорения роста во второй половине года.  Помимо быстро развивающегося рынка инфраструктуры мобильной связи, где наши доходы во второй половине года должны значительно увеличиться, мы надеемся успех и в области корпоративных систем связи.  Два других стратегических направления нашей компании также должны показать достойные результаты во второй половине года. 

Прежде всего нас радует восстановление рынка фиксированной связи, где падение сменилось ростом, который выражается двузначными цифрами.  Начинает окупаться наша стратегия, нацеленная на продолжение разработок оптических средств, ускорение разработок в области IP и новаторский подход к маршрутизации услуг на сетевой периферии.  Мы выиграли ряд важных тендеров, используя преимущества своих продуктовых линеек и новаторские решения, сочетающие разные технологии.  Все эти факторы вместе с укреплением лидерства на рынке доступа, где наши обороты за год выросли почти на 20%, позволяют надеяться на значительный рост доходов от систем фиксированной связи по результатам года.  Особенно хорошо развивались наши операции в США, где доходы компании в долларах увеличились на 30%. 

Наша стратегия, нацеленная на разработку диверсифицированного портфеля продуктов, покрывающих большинство ключевых технологий, дает компании Alcatel явное конкурентное преимущество в ситуации, когда многие операторы начинают внедрение «бесшовных» широкополосных услуг, ориентированных на пользователя.  В этих условиях наш бизнес набирает силу за счет фиксированных и мобильных конвергентных решений для операторов и корпоративных заказчиков.  Кроме того, широкий опыт в области видеосервисов усиливает наши позиции в европейских и североамериканских тендерах, направленных на реализацию решений «три в одном» (triple play) для фиксированных сетей и на внедрение мультимедийных приложений в мобильных сетях. 

Сейчас, когда программа реструктуризации подходит к своему завершению после заключения ряда партнерских соглашений в области волоконно-оптического бизнеса и мобильных телефонов, более 90% нашего бизнеса имеет отличные перспективы для роста.  Чтобы стимулировать этот рост, мы увеличили инвестиции в разработки и маркетинг ряда ключевых продуктов.  При этом мы сделали все возможное для того, чтобы рост этих инвестиций компенсировался сокращением общих и административных расходов.  Мы строго придерживаемся своей цели, которая состоит в увеличении прибыли за счет увеличения доходов и использования более эффективной, с точки зрения затрат, базы”. 

Прогноз на третий квартал 2004 года и на 2004 год в целом
“В нынешних условиях мы ожидаем, что в третьем квартале объем продаж увеличится более чем на 10% по сравнению с 3 кварталом 2003 года (при условии стабильного валютного курса).  Кроме того, мы ожидаем роста доходов на одну акцию по сравнению со вторым кварталом.  Мы подтверждаем сделанные ранее прогнозы на 2004 год.  Это означает, что темпы роста будут находится в промежутке между 5 и 9 процентами (при условии стабильного валютного курса) при значительном росте доходов на одну акцию (без учета фактора goodwill)”. 

	Основные цифры
	Второй 
	Второй
	Второй
	   Первый

	в млн. евро, кроме EPS
	квартал
	квартал
	квартал
	квартал

	
	2004
	2003
	2003
	2004

	
	
	пересчитан
	без перерасчета
	пересчитан

	Прибыли и убытки
	
	
	
	

	Чистый объем продаж
	3.078
	2.967
	3.149
	2.710

	Доход от операций
	190
	12
	21
	86

	Чистый доход без учета Goodwill и MI
	147 
	(578)
	(568)
	234 

	Чистый доход
	23 
	(675)
	(675)
	134 

	EPS (с учетом новой эмиссии)
	0,02 
	(0,51)
	(0,51)
	0,10 

	E/ADS*
	0,02 
	(0,59)
	(0,59)
	0,12 

	Количество акций (млрд.)
	1,36
	1,33
	1,33
	1,36


Примечание:  все исторические результаты были пересчитаны, чтобы отразить продажу бизнеса, связанного с оптическим волокном, оптическими компонентами и батареями.  В текущих отчетах этот бизнес обозначается как «прекращенные операции». 

* Показатель E/ADS рассчитывался по обменном курсу, установленному Федеральным резервным банком США в Нью-Йорке в полдень 30 июня 2004 года (1.22 доллара за евро). 

Результаты второго квартала по сегментам бизнеса 

	Данные по сегментам 
	Второй
	Второй
	Первый

	в млн. евро 
	квартал
	квартал
	квартал

	
	2004
	2003*
	2004*

	Объем продаж
	
	
	

	Фиксированная связь
	1.353
	1.360
	1.133

	Мобильная связь
	842
	834
	757

	Корпоративная связь
	929 
	868 
	865 

	Прочее
	(46)
	(95)
	(45) 

	Итого
	3.078
	2.967
	2.710

	Доход от операций
	
	
	

	Фиксированная связь
	136
	7
	28

	Мобильная связь
	48
	10
	70

	Корпоративная связь
	35 
	21
	35 

	Прочее
	(29)
	(26)
	(47)

	Итого
	190
	12
	86


* Все исторические результаты были пересчитаны, чтобы отразить продажу бизнеса, связанного с оптическим волокном, оптическими компонентами и батареями.  В текущих отчетах этот бизнес обозначается как «прекращенные операции». 

Чтобы точнее отразить тенденции развития бизнеса, ниже приводятся более подробные сравнения со вторым кварталом предыдущего года. 

Фиксированная связь 

Объем продаж остается стабильным (1,353 млрд. евро во 2 квартале 2004 года и 1,36 млрд. евро во 2 квартале 2003 года).  Значительный рост был достигнут на рынке широкополосного доступа, передачи данных и в области решений.  На рынке широкополосного доступа рост был зарегистрирован и в Западной Европе, и в Северной Америке.  Кроме того, рост наблюдался на новых рынках в таких странах, как Турция и Египет.  В течение квартала на рынок было поставлено оборудование для 4,8 млн. линий DSL, что на 50% больше, чем за аналогичный период прошлого года.  В результате за год количество поставленных линий DSL составило 10,3 млн.  Хорошие результаты были получены на рынке IP, где наши решения для маршрутизации услуг на сетевой периферии добавили 10 новых заказчиков в таких странах, как США, Китай и Бельгия.  Таким образом, общее количество заказчиков в этой области достигло тридцати.  Кроме того, ведутся испытания наших решений еще у 40 заказчиков.  В этом квартале к ним прибавился еще один заказчик из Великобритании.  Неплохо идут продажи в области MSWAN, где одним из решающих факторов является наша способность предложить заказчику функциональность IP/MPLS.  Рынок положительно отреагировал на новый продукт для агрегации трафика в сетях Metro Ethernet, который был объявлен в течение 2 квартала.  У этого продукта уже появилось два заказчика.  Хорошие результаты были показаны в области решений, благодаря развертыванию все новых сетей NGN.  В течение квартала появилось пять новых заказчиков у решений на базе программных коммутаторов (softswitch).  Теперь у решений softswitch имеется 26 заказчиков, а у решений NGN/VoIP – более 50 заказчиков в разных странах мира.  В Европе началось внедрение первых коммерческих решений «видео поверх DSL».  Спрос на эти решения продолжает нарастать в Северной Америке.  В течение квартала был достигнут рост в области оптических сетей, за исключением рынка подводных сетей, на котором продолжается спад.  В Северной Америке хорошо развивается бизнес на рынке кросс-коннекторов, особенно для городских фиксированных и мобильных сетей.  Этот бизнес развивается и в Западной Европе, где операторы продолжают расширять свои городские сети и устанавливают в них оптические продукты всех типов.  Рынок голосовых сетей продолжает сокращаться, хотя в последнее время, когда основное внимание было перенесено на техническую поддержку установленной базы, темпы спада замедлились. 
Доход от операций составил 136 млн. евро (за аналогичный период прошлого года он составил 7 млн. евро).  Значительный вклад в этот успех внесли отличные результаты, достигнутые в области широкополосного доступа, голосовых сетей и систем IP.  Очень важно и то, что бизнес в области оптических сетей снова стал прибыльным. 

Мобильная связь 

Объем продаж во 2 квартале 2004 года увеличился до 842 млн. евро (в прошлом году этот показатель составлял 834 млн. евро).  Невысокий рост во многом объясняется переходом на новый продукт в области беспроводной связи и некоторым замедлением финансовых поступлений от мобильных сетей.  Значительно увеличился объем заказов на инфраструктуру сотовых сетей.  Были подписаны важные контракты на новых развивающихся рынках в Индии, Африке и Латинской Америке.  Компания укрепила свои позиции на рынках Китая и России, и это позволило компенсировать некоторое ослабление наших позиций в Юго-Восточной Азии.  Усилия Alcatel по-прежнему фокусируются  на технологиях EDGE и 3G/UMTS, которые успешно распространяются в Западной Европе и начинают проникать на развивающиеся рынки, что ярко демонстрируют контракты, подписанные с заказчиками на Ближнем Востоке и в Северной Африке.  В магистральных сетях все активнее распространяются архитектуры IP и NGN, о чем свидетельствуют контракты, подписанные с компаниями из Западной Европы и США.  Неплохие результаты были показаны в области мобильных решений, где появляется все больше заказчиков мобильных видеорешений, приложений нового поколения и решений для конвергентного биллинга. 

Доход от операций составил 48 млн. евро (во 2 квартале 2003 года он составлял 10 млн. евро).  Большой вклад в этот успех внес отдел мобильных сетей, где темпы роста по-прежнему выражаются двузначными цифрами.  Отдел мобильных телефонов, как следует из финансового отчета, оказал отрицательное влияние на доход от операций. 

Корпоративная  связь
Объем продаж во 2 квартале 2004 года увеличился на 7,0% и достиг уровня в 929 млн. евро (во 2 квартале 2003 года он составлял 868 млн. евро).  Этот квартал оказался весьма неплохим для бизнеса IP/PBX, где обороты продолжают расти, особенно в Западной Европе, где компания укрепляет свои лидирующие позиции.  Вырос бизнес компании Genesys, особенно в Северной Америке, где был подписан целый ряд важных контрактов.   В области корпоративных решений для передачи данных возникли трудности, в частности из-за того, что в США ужесточился контроль над расходами на информационные технологии.  Большие темпы роста были зарегистрированы в области систем управления магистральным и городским железнодорожным транспортом, особенно в Западной Европе.  В космической области также продолжился рост, главным образом, за счет выполнения заказов, накопленных в 2003 году, при этом в США и Китае был подписан ряд новых крупных контрактов.  Отдел интеграции и услуг продолжил активное вторжение на рынок корпоративных систем и растущий рынок субподряда (аутсорсинга). 

Доход от операций составил 35 млн. евро (во 2 квартале предыдущего года он составлял 21 млн. евро).  По результатам квартала все подразделения отдела корпоративных систем  показали прибыль. 

Конференция Alcatel для аналитиков начнется в 13:00 по парижскому времени (CET).  Прямая трансляция конференции в Интернете будет доступна на сайтах  www.alcatel.com/2q2004 и www.alcatel.fr/2q2004.  Представители прессы и аналитики, желающие задать вопросы участникам конференции, могут подключиться к телеконференции Alcatel, позвонив по следующим телефонам: 

в США:     888 428 4480 

в других странах: +1 612 326 1011 

Результаты 2 квартала 2004 года (без аудита) 

ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ (показатели 2 квартала 2003 года были пересчитаны, чтобы отразить продажу компании Optronics, отдела батарей питания и отдела оптического волокна) 
· Чистый объем продаж: 3,078 млрд. евро против 2,967 млрд. евро во 2 квартале 2003 г. (рост на 3,7%). 

· Географическое распределение продаж: 

Западная Европа:

43% 

Остальная Европа:

  7% 

Северная Америка:

17% 

Азия:



16% 

Остальной мир:

17% 

· Общая маржа: 38,3% (31,8% во 2 квартале 2003 г.) 

· Расходы на продажи, общие и административные расходы (SG&A): (557) млн. евро (18,1% от объема продаж). 

· Расходы на научные исследования и конструкторские разработки (НИОКР): (433) млн. евро (14,1% от объема продаж). 

· Прибыль (убыток) от операций: прибыль в 190 млн. евро. 

· Доходы до уплаты налогов и амортизации фактора goodwill: 139 млн. евро, в том числе: 

· уплаченные проценты по конвертируемым облигациям - (11) млн. евро; 
· чистые финансовые убытки - (4) млн. евро; 
· расходы на реструктуризацию - (68) млн. евро; 
· прочие доходы/расходы – доходы в размере 32 млн. евро. 
· Чистая прибыль без учета фактора goodwill и выплат миноритарным акционерам: 147 млн. евро. 

· Чистая прибыль: 23 млн. евро, включая налоговые компенсации в размере 28 млн. евро, долю в расходах дочерних предприятий и убыток от прекращения некоторых видов деятельности в размере (20) млн. евро, амортизацию фактора goodwill в размере (102) млн. евро и выплаты миноритарным акционерам в размере (22) млн. евро. 

· Доход на акцию (EPS) с учетом новых выпусков: 2 евроцента на акцию (2 цента США на ADS).  Без учета goodwill: 9 евроцентов на акцию (11 центов США на ADS) из расчета 1,36 млрд. акций, находящихся в обращении. 

БАЛАНСОВЫЙ ОТЧЕТ: 

· Оборотный рабочий капитал: 383 млн. евро (3,1% от объема продаж за последние 12 месяцев) 

· Наличные средства и их эквиваленты: 5,384 млрд. евро 
· Чистые наличные средства: 634 млн. евро 
· Соотношение собственного капитала к задолженности:  (17%) 
· Поток капитала от операций (капитал, полученный от операций (израсходованный на операции) без учета счетов к получению и долгов): (71) млн. евро 
Оговорка “Safe Harbor”, необходимая в соответствии с Законом 1995 года о судебных спорах, связанных с обращением частных ценных бумаг (Private Securities Litigation Reform Act):  Настоящий пресс-релиз содержит прогнозы, относящиеся  (i) к ожиданиям компании Alcatel, связанным с результатами ее деятельности в будущем, включая, без ограничений, объем продаж и доход от операций в третьем квартале 2004 года и за весь 2004 год, а также доход от операций и доход на одну акцию (EPS) (ii) к заявлениям по поводу ожидаемых преимуществ, которые получит Alcatel в 2004 году в результате выполнения программы реструктуризации (iii) к продолжению роста прибыльности Alcatel и (iv) к преимуществам стратегического партнерства.  Эти прогнозы основаны на текущих ожиданиях, предсказаниях и допущениях, включающих ряд рисков и неопределенностей, которые могут привести к тому, что реальные результаты деятельности компании Alcatel будут значительно отличаться от прогнозируемых.  Эти риски и неопределенности включают: способность Alcatel продолжать программу реструктуризации и сокращения расходов; способность этих мер принести желаемые результаты, включая, помимо прочего, увеличение чистого дохода и получение других преимуществ; общую экономическую ситуацию (включая колебания валютных курсов) и неопределенности в бизнесе заказчиков Alcatel; пользовательский спрос на продукты и услуги Alcatel; способность компании контролировать свои расходы и издержки; общий рост мирового рынка; ситуацию и темпы роста на рынке телекоммуникаций и общие экономические условия в стране и в мире; и влияние каждого из перечисленных факторов на объем продаж и доходы компании.  Более подробные списки и описания рисков и неопределенностей приводятся в отчетах Alcatel для Комиссии по ценным бумагам и биржам (SEC).  Alcatel отказывается от любых намерений или обязательств по обновлению или пересмотру своих прогнозов в результате получения новой информации, будущих событий или по каким-либо другим причинам. 

О компании Alcatel 

Компания Alcatel поставляет коммуникационные решения, позволяющие операторам связи, сервис-провайдерам и корпоративным пользователям поддерживать услуги, связанные с передачей голоса, данных и видео, для своих заказчиков и сотрудников.  Используя свое лидерство в области сетевых технологий, приложений и услуг для широкополосной фиксированной и мобильной связи, Alcatel предоставляет своим заказчикам все преимущества широкополосного мира.  Объем продаж Alcatel в 2003 году составил 12,5 млрд. евро.  Компания Alcatel осуществляет свою деятельность более чем в 130 странах мира.  Более подробную информацию вы найдете на сайте компании Alcatel в Интернет:  http://www.alcatel.com 

Для вопросов 

Тина Бутхузи 
Tel. 9370900 
Fax 9370908 
e-mail: press@alcatel.ru 
Предстоящие события и объявления 

28 октября
объявление результатов 3 квартала 2004 года 
2 декабря
День аналитика (Париж) 

Отчет взят с сайта www.MForum.ru  - все о мобильной, сотовой, спутниковой и фиксированной связи.
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