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 Пресс-релиз 

Alcatel объявляет результаты 3 квартала 2004 года 

Основные результаты третьего квартала: 
· Объем продаж 3,044 млрд. евро, что на 11% выше, чем в третьем квартале 2003 года (с поправкой на колебания обменного курса между евро и долларом рост составил 14%) 

· Общая прибыльность (маржа) составила 37,7% от объема продаж 

· Доход от операций составил 271 млн. евро или 8,9% от объема продаж 

· Доход на одну акцию без учета фактора goodwill составил 14 евроцентов (с учетом goodwill - 6 евроцентов) 

· Объем наличных финансовых средств составил 519 млн. евро. 

Примечание:  Все исторические результаты пересчитаны с учетом продажи бизнеса, связанного с батареями, оптическим волокном и мобильными телефонами.  Эти области бизнеса обозначены, как «прекращенные операции». 

Париж, 28 октября 2004 г. – Совет директоров компании Alcatel (Paris: CGEP.PA; NYSE: ALA) рассмотрел и одобрил результаты третьего квартала 2004 года.  Объем продаж в третьем квартале составил 3,044 млрд евро.  Для сравнения, в третьем квартале 2003 года он составлял 2,753 млрд. евро.  Таким образом, объем продаж вырос на 11%, а с поправкой на колебания валютного курса – на 14% (при условии стабильного курса в 1,22 доллара за евро в течение всего третьего квартала).  По сравнению со вторым кварталом 2004 года объем продаж вырос на 3%.  Общая прибыльность (маржа) составила 37,7% от объема продаж (при этом 0,5% было получено из-за одноразового фактора - выигранного судебного процесса).  Доход от операций составил 271 млн. евро, то есть 8,9% от объема продаж.  За аналогичный период прошлого года доход от операций составил 172 млн. евро.  В третьем квартале все сегменты бизнеса Alcatel стали прибыльными.  Чистая прибыль (без учета фактора goodwill) составила 187 млн. евро или по 14 евроцентов на акцию (17 центов США на ADS). Чистая прибыль с учетом goodwill составила 84 млн. евро или по 6 евроцентов на акцию (8 центов США на ADS). 

Вот как прокомментировал результаты работы компании Председатель и Главный Исполнительный Директор Alcatel Серж Чурук: 

“В третьем квартале Alcatel показал хорошие результаты.  В условиях острой конкуренции мы пытались развивать бизнес прежде всего там, где имеется большой потенциал для роста и где издержки позволяют сохранять общую прибыльность на уровне, примерно равном 38% в течение всего 2004 года.  В третьем квартале доходность продаж (отношение чистой прибыли компании до вычета налогов к нетто-продажам) составила около 9%, а  соотношение заказов и обязательств (book-to-bill) на операторском рынке превысило единицу.  Все это показывает, что мы вполне сможем выполнить поставленную задачу и обеспечить прибыльность компании на уровне двузначных цифр.  Повышение доходов и сокращение расходов в третьем квартале также указывает на здоровые тенденции в развитии компании. 

В третьем квартале резко (на 28% по сравнению с аналогичным периодом прошлого года) увеличился объем продаж в секторе мобильной связи.  Прогнозы на четвертый квартал также остаются оптимистичными.  Это произошло, потому что мы сосредоточили усилия на быстро растущих рынках Индии, Бразилии, России, Африки, Ближнего Востока и Китая.  Наша мультистандантная платформа EvoliumTM отлично работает в гибридных сетях (2G/EDGE/3G).  Постепенно начинают окупаться наши инвестиции в развитие мобильных приложений, особенно для потокового видео и конвергентных систем оплаты.  Сегодня мы вкладываем средства в революционную технологию магистральных сетей нового поколения (NGN).  В этой области мы тесно сотрудничаем с американской компанией Spatial Wireless, которую мы в ближайшем будущем должны приобрести.  Это приобретение откроет нам дорогу на американский рынок сотовой связи. 

В области проводной связи мы давно сделали упор на технологии «три в одном» (triple play), и сейчас мы с радостью наблюдаем растущий спрос на эти технологии в самых разных странах.  В этой области мы недавно подписали крупный контракт с SBC на участие в проекте Lightspeed, что подтверждает правильность нашей стратегии, нацеленной на разработку устройств нового поколения IP-DSLAM и маршрутизации IP-сервисов, а также на интеграцию сложных комплексных систем.  Несмотря на то, что в течение последних кварталов рынок проводной связи не рос и даже сокращался, мы снова вышли на уровень прибыльности.  В будущем операторские услуги и связанные с ними сетевые конфигурации должны претерпеть глубокие изменения.  Alcatel имеет все необходимое для того, чтобы воспользоваться новыми открывающимися возможностями. 

В области частных коммуникаций наша стратегия состоит в том, чтобы выступать в качестве интегратора на вертикальных рынках.  Эта стратегия также дает положительный результат.  Мы получаем все больше заказов в области транспорта и безопасности.  Мы будем и дальше развивать свою деятельность на этих рынках, используя технологические решения, разработанные для операторов связи.  На корпоративных рынках все быстрее идет переход к IP-телефонии и унифицированным системам управления.  Нас также радует тот факт, что европейские операторы все чаще начинают отдавать часть своего бизнеса внешним подрядчикам на правах аутсорсинга”. 
Прогноз на весь 2004 год:  “В нынешних условиях мы ожидаем, что рост объема продаж за год приблизится к 10 процентам (при условии стабильного валютного курса), а доход на одну акцию без учета goodwill достигнет значительной величины”. 

	Основные цифры
	Третий 
	Третий
	Второй

	в млн. евро, кроме EPS
	квартал
	квартал
	Квартал

	
	2004
	2003
	2004

	
	
	пересчитан
	пересчитан

	Прибыли и убытки
	
	
	

	Чистый объем продаж
	3.044
	2.753
	2.951

	Доход от операций
	271
	172
	213

	Чисты доход без учета Goodwill и MI
	216 
	(179)
	147 

	Чистый доход
	84 
	(284)
	23 

	EPS (с учетом новой эмиссии)
	0,06 
	(0,21)
	0,02 

	E/ADS*
	0,08 
	(0,26)
	0,02 

	Количество акций (млрд.)
	1,36
	1,34
	1,36


* Показатель E/ADS рассчитывался по обменном курсу, установленному Федеральным резервным банком США в Нью-Йорке в полдень 30 сентября 2004 года (1,24 доллара за евро). 

Результаты третьего квартала по сегментам бизнеса 
	Данные по сегментам 
	Третий 
	Третий
	Второй

	в млн. евро 
	квартал
	квартал
	Квартал

	
	2004
	2003
	2004

	
	
	пересчитан
	пересчитан

	Объем продаж
	
	
	

	Фиксированные коммуникации
	1.253
	1.302
	1.353

	Мобильные коммуникации
	894
	697
	714

	Частные коммуникации
	935 
	839 
	929 

	Прочее
	(38)
	(85)
	(45) 

	Итого
	3.044
	2.753
	2.951

	Доход от операций
	
	
	

	Фиксированные коммуникации
	119
	64
	136

	Мобильные коммуникации
	103
	107
	72

	Частные коммуникации
	68
	41
	35 

	Прочее
	(19)
	(40)
	(30)

	Итого
	271
	172
	213


Чтобы точнее отразить тенденции развития бизнеса, ниже приводятся более подробные сравнения со третьим кварталом предыдущего года. 

Фиксированные коммуникации 

Объем продаж в третьем квартале сократился на 3,8% до 1,253 млрд. евро с 1,302 млрд. евро в третьем квартале 2003 года.  С учетом колебаний валютных курсов объем продаж остался примерно на том же уровне, что и в прошлом году.  Значительный рост наблюдался в области передачи данных и фиксированных решений.  Наше решение для периферийной IP-маршрутизации (IP edge service routing) имеет более 40 заказчиков в самых разных географических регионах.  В течение последнего квартала в этой области у нас появилось более 10 новых заказчиков.  Объем продаж MSWAN остается на высоком уровне из-за роста объемов трафика в сетях доступа, особенно в Европе.  Рост в области фиксированных решений стимулируется успешным распространением услуг «три в одном» (triple play), в частности, в Западной Европе, Латинской Америке и России.  Кроме того, набирает силу технология NGN, что особенно ярко проявляется в Китае, где в течение 3 квартала Alcatel поставил более 1 миллиона линий NGN трем китайским операторам.  Наблюдался рост и в оптической области, где мы видим увеличение спроса на решения для городских сетей и кросс-коннекторы со стороны беспроводных операторов, строящих новые сети.  Поставки оборудования ADSL по сравнению с прошлым годом, значительно выросли в Китае, слегка выросли в Европе и сократились в Северной Америке.  В результате, доходы в данном сегменте остались на прежнем уровне.  Alcatel поставил за квартал 4,5 млн. линий ADSL.  Общее количество линий ADSL, поставленных компанией за год, достигло 14,8 млн.  В области голосовых сетей продолжается сокращение объемов, несмотря на то, что в некоторых развивающихся странах наблюдался некоторый рост поставок.  В течение квартала было достигнуто соглашение о продаже бизнеса, связанного с батареями.  До окончательного завершения сделки этот сегмент будет оставаться в подразделении фиксированных коммуникаций. 

Доход от операций составил 119 млн. евро (в третьем квартале прошлого года этот показатель составлял 64 млн. евро).  Таким образом, за год доход от операций в данном секторе практически удвоился.  Большое влияние на рост доходов оказал тот факт, что оптический бизнес работает с прибылью уже в течение двух кварталов.  Кроме того, хорошие результаты были показаны в области решений для передачи данных. 

Мобильные коммуникации 

Объем продаж в третьем квартале 2004 года увеличился на 28,3% и достиг 894 млн. евро (в 3 квартале прошлого года он составлял 697 млн. евро).  Этот сегмент бизнеса начал квартал с большим объемом заказов.  В течение квартала объем заказов еще более увеличился.  В результате, во всех подразделениях этого сектора были достигнуты хорошие результаты.  В области мобильных сетей мы видит растущий спрос на решения 2/2.5G на развивающихся рынках (Индия, Бразилия, Россия, Китай).  Бизнес 3G развивается в Западной Европе (Австрия и Португалия), а также в некоторых развивающихся странах, в частности, в Ливии, Тунисе и Объединенных Арабских Эмиратах.  В области мобильных опорных сетей (mobile core) бизнес также развивается успешно.  В частности, растут продажи решений NGN на рынке США.  Рост зарегистрирован в области Content Value Charging (iGGSN), а также в области приложений, где рынок постоянно требует новых функций, таких как конвергентный биллинг в реальном времени и потоковое видео.  Появление нового продукта улучшило положение дел в области беспроводной передачи.  В течение квартала был подписан контракт о продаже бизнеса, связанного с производством мобильных телефонов.  Теперь этот бизнес учитывается в категории «прекращенные операции». 

Доход от операций составил 103 млн. евро (в 3 квартале 2003 года он составлял 107 млн. евро).  Большой вклад в этот успех внес отдел мобильных сетей, где темпы роста по-прежнему выражаются двузначными цифрами. 

Частные коммуникации 

Объем продаж в третьем квартале 2004 года увеличился на 11,4% и достиг уровня в 935 млн. евро (во 2 квартале 2003 года этот показатель составлял 839 млн. евро).  Отдел корпоративных решений показал хорошие результаты в области IP/PBX, особенно в Европе и в меньшей степени в Азии.  В течение квартала Alcatel приобрел частную американскую компанию eDial, Inc., ведущего поставщика корпоративных и операторских решений для конференций и совместной работы.  Genesys продолжает показывать высокие результаты, особенно среди крупных американских компаний, а также в Азиатско-Тихоокеанском регионе.  Большой объем заказов позволил добиться значительного роста в области систем связи для железнодорожного транспорта, особенно в Германии и Испании (магистральные железные дороги) и в Великобритании (метро).  Значительный успех был достигнут в Китае, где в течение квартала была введена в строй первая линия метро с решением Alcatel для управления движением и сигнализации (CBTC).  В космической области мы также имеем хороший объем заказов.  В течение квартала был подписан контракт на строительство полезной нагрузки для двух новых российских спутников связи.  Отдел интеграции и сервиса пользуется высоким спросом, особенно в области частных коммуникаций.  В Европе, где наконец стала распространяться практика аутсорсинга, мы подписали контракт на оказание эксплуатационных услуг и услуг технической поддержки одному из бельгийских операторов мобильной связи. 

Доход от операций составил 68 млн. евро (в 3 квартале 2003 года он составлял 41 млн. евро).  Все подразделения данного сектора стали работать с прибылью. 

Конференция Alcatel для аналитиков начнется в 13:00 по парижскому времени (CET).  Прямая трансляция конференции в Интернете будет доступна на сайтах www.alcatel.com/3q2004 и www.alcatel.fr/3q2004.   Представители прессы и аналитики, желающие задать вопросы участникам конференции, могут подключиться к телеконференции Alcatel, позвонив по следующим телефонам: 

в США:     888 428 4480 

в других странах: +1 612 326 1011 

Результаты 3 квартала 2004 года (без аудита) 

ОТЧЕТ О ПРИБЫЛЯХ И УБЫТКАХ.  Показатели 3 квартала 2003 года были пересчитаны, чтобы отразить продажу отделений оптического волокна, батарей и мобильных телефонов. 
· Чистый объем продаж: 3,044 млрд. евро против 2,753 млрд. евро в 3 квартале 2003 г. (рост на 11%). 

· Географическое распределение продаж: 

Западная Европа:

39% 

Остальная Европа:

  9% 

Северная Америка:

15% 

Азия:



15% 

Остальной мир:

22% 

· Общая маржа: 37,7% (37,3% в 3 квартале 2003 г.) 

· Расходы на продажи, общие и административные расходы (SG&A): (494) млн. евро (16,2% от объема продаж). 

· Расходы на научные исследования и конструкторские разработки (НИОКР): (384) млн. евро (12,6% от объема продаж). 

· Прибыль (убыток) от операций: 271 млн. евро. 

· Доходы до уплаты налогов и амортизации фактора goodwill: 248 млн. евро, включая: 

· уплаченные проценты по конвертируемым облигациям - (11) млн. евро; 
· чистые финансовые убытки - (44) млн. евро; 
· расходы на реструктуризацию - (15) млн. евро; 
· прочие доходы/расходы – доходы в размере 47 млн. евро. 
· Чистая прибыль без учета фактора goodwill и выплат миноритарным акционерам: 216 млн. евро. 
· Чистая прибыль: 84 млн. евро, учитывая налоги в размере (14) млн. евро, долю в расходах дочерних предприятий и убыток от прекращения некоторых видов деятельности в размере (18) млн. евро, амортизация фактора goodwill в размере (103) млн. евро и выплаты миноритарным акционерам в размере (29) млн. евро. 

· Доход на одну акцию (EPS) с учетом новых выпусков: 6 евроцентов на акцию (8 центов США на ADS).  Без учета goodwill: 14 евроцентов на акцию (17 центов США на ADS) из расчета 1,36 млрд. акций, находящихся в обращении. 

БАЛАНСОВЫЙ ОТЧЕТ: 

· Оборотный рабочий капитал: 655 млн. евро (5,4% от объема продаж за последние 12 месяцев). 

· Наличные средства и их эквиваленты: 5,185 млрд. евро. 
· Чистые наличные средства: 519 млн. евро. 
· Соотношение собственного капитала к задолженности:  (13,7%). 
· Поток капитала от операций (капитал, полученный от операций (израсходованный на операции) без учета счетов к получению и долгов): (44) млн. евро. 
Оговорка “Safe Harbor”, необходимая в соответствии с Законом 1995 года о судебных спорах, связанных с обращением частных ценных бумаг (Private Securities Litigation Reform Act):  Настоящий пресс-релиз содержит прогнозы, относящиеся  (i) к ожиданиям компании Alcatel, связанным с результатами ее деятельности в будущем, включая, без ограничений, объем продаж и доход от операций за весь 2004 год, а также доход от операций и доход на одну акцию (EPS) (ii) к заявлениям по поводу ожидаемых преимуществ, которые получит Alcatel в 2004 году в результате выполнения программы реструктуризации (iii) к продолжению роста прибыльности Alcatel и (iv) к преимуществам, получаемым в результате стратегического партнерства, приобретений и продаж.  Эти прогнозы основаны на текущих ожиданиях, предсказаниях и допущениях, включающих ряд рисков и неопределенностей, которые могут привести к тому, что реальные результаты деятельности компании Alcatel будут значительно отличаться от прогнозируемых.  Эти риски и неопределенности включают: способность Alcatel продолжать программу реструктуризации и сокращения расходов; способность этих мер принести желаемые результаты, включая, помимо прочего, увеличение чистого дохода и получение другие преимуществ; общую экономическую ситуацию (включая колебания валютных курсов) и неопределенности в бизнесе заказчиков Alcatel; пользовательский спрос на продукты и услуги Alcatel; способность компании контролировать свои расходы и издержки; общий рост мирового рынка; ситуацию и темпы роста на рынке телекоммуникаций и общие экономические условия в стране и в мире; и влияние каждого из перечисленных факторов на объем продаж и доходы компании.  Более подробные списки и описания рисков и неопределенностей приводятся в отчетах Alcatel для Комиссии по ценным бумагам и биржам (SEC).  Alcatel отказывается от любых намерений или обязательств по обновлению или пересмотру своих прогнозов в результате получения новой информации, будущих событий или по каким-либо другим причинам. 

О компании Alcatel 

Компания Alcatel поставляет коммуникационные решения, позволяющие операторам связи, сервис-провайдерам и корпоративным пользователям поддерживать услуги, связанные с передачей голоса, данных и видео, для своих заказчиков и сотрудников.  Используя свое лидерство в области сетевых технологий, приложений и услуг для широкополосной фиксированной и мобильной связи, Alcatel предоставляет своим заказчикам все преимущества широкополосного мира.  Объем продаж Alcatel в 2003 году составил 12,5 млрд. евро.  Компания Alcatel осуществляет свою деятельность более чем в 130 странах мира.  Более подробную информацию вы найдете на сайте компании Alcatel в Интернет:  http://www.alcatel.com 

Для вопросов 

Тина Бутхузи 
Tel. 9370900 
Fax 9370908 
e-mail: press@alcatel.ru 
Предстоящие события и объявления 

2 декабря
День аналитика (Париж) 

3 февраля 2005 г.      Объявление результатов за 4 квартал и за весь 2004 год. 

1
MForum.ru – аналитической агентство и ведущий интернет-портал 
в области мобильной связи
2
MForum.ru – аналитической агентство и ведущий интернет-портал 
в области мобильной связи

